
営業本部
　営業本部は、全国に営業拠点を有し、お客さまを取り巻く多岐に
わたる社会的課題・事業課題に対し、金融の枠を超えた価値共創の
パートナーとして解決に導く、多様なソリューションの提供を目指
しております。
　これに向けて、〈みずほ〉や丸紅グループを中心としたアライア
ンスパートナーとの連携による共同投資や事業承継、モノに係る知
見と商流への深い理解を活用したベンダーファイナンス・サブスク
リプション等のサービスを提供していきます。

営業本部としての目指す姿は、「お客さまの事業戦略パートナーとして価値を共創」すること
⃝ ��①お客さまの経営課題解決に資する、価値共創・課題解決型の営業スタイルを徹底、②〈みずほ〉との連携を通じ、

顧客基盤をさらに拡大、③デジタルを活用、顧客利便性・業務生産性を向上

現状を踏まえ、目指す姿とのギャップを埋めるための取組方針と進捗状況
⃝ 〈みずほ〉連携/アライアンスの推進

－ 〈みずほ〉連携を中心に営業資産を積み上げ、収益基盤を拡充
－ 持分法適用関連会社化したジェコス㈱に対して当社リソースを活用した連携を開始

⃝ サーキュラーエコノミーの推進
－ メトレック㈱を設立、構造物解体・再資源化・廃棄物処理までをワンストップで提案
－ �エムエル・ITADソリューション㈱を設立、使用済みIT機器の回収を起点として新たなサービス・価値を提供する

バリューチェーン構築を企図
⃝ お客さまとの価値共創

－ ロボット等を活用した人手不足解消のソリューション提供など、顧客の社会課題解決をサポート

今後の成長のために
⃝ お客さまの経営課題のさらなる理解に努め、課題解決のパートナーとしての提案を実施
⃝ �当社グループの持続的な成長に向けて、ファイナンス機能にとどまらない、適切なリスクテイクによる収益性の高

いビジネスの開拓と新たな機能の活用
⃝ 働きやすさと働きがいの両輪の推進

－ 営業や事務の効率化およびDX化を図り、さらに付加価値のある業務への時間や体力を捻出
－ 人財育成やエンゲージメントを重視し、営業本部内コミュニケーションを活性化させて働きがいの醸成を推進

成長戦略と中計2025の進捗状況について

本部別事業戦略

⃝ �優良な営業資産残高積上げにより、確実に実績は伸長
⃝ �ジェコス㈱の株式取得、TREホールディングス㈱との合弁でメトレック㈱を設立、ITADビジネ

スへの進出、テクノレント㈱との連携強化など新規事業への施策推進

2024年度の
レビュー

⃝ �〈みずほ〉連携をベースとした安定収益としての一般リースは相応の規模を維持しつつ、より収益
性の高い案件につなげるアクションが必要

⃝ �新たな機能の強化、新ビジネスの実装、持分法利益拡大の観点から、インオーガニックを含めた投
資を推進
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強み

�〈みずほ〉の国内最大級の顧客基盤の活用

�ゲートキーパーである営業担当者のニーズ把握力と専
門領域へのクロスセル

当社の「挑戦」と「変革」を支える、優良なアセットを
収益基盤として保有

ビジネストピックス

　当社は『サステナブルな社会のクリエイター』をビジョンとして掲げ、お客さまを取り巻く社会的課題・事業課題に対し、
金融の枠を超えた価値共創のパートナーとして解決に導く、マルチソリューション・プラットフォーマーへと進化するこ
とを目指しています。
　また、当社グループは、環境・エネルギー分野を注力分野の一つとして位置付けており、お客さまへのソリューション
の提供等に取り組んでおります。気候変動や資源・エネルギー問題対応の重要性がより一層高まる中、当社グループは事
業活動を通して脱炭素社会の実現に貢献することで、持続可能な社会の実現を目指していきます。
　当社が資本参加するTREホールディングス㈱の中核会社である㈱タケエイと当社グループ会社であるみずほ東芝リース
株式会社は、廃棄物から資源を生み出す事業の拡大を進めています。㈱タケエイは、千葉県市原市に廃プラスチック高度
選別・再商品化のための施設（市原ソーティングセンター）をはじめとする廃棄物高度処理施設群を整備し、廃棄物から
資源を生み出す事業の拡大と、この事業での収益
確立による従業員の賃上げを計画しており、これ
らが評価され経済産業省の「中堅・中小企業の賃
上げに向けた省力化などの大規模成長投資補助
金」の採択ならびに交付決定を受けました。
　当社グループは、これからも脱炭素社会・資源
循環社会の実現に向け、環境負荷低減やサーキュ
ラーエコノミーにつながる設備導入を金融だけで
なく専門的知見からサポートし、お客さまととも
に持続可能な社会を目指してまいります。

廃棄物リサイクル事業拡大と賃上げ促進、補助金採択決定

みずほリースグループの補助金申請体制イメージ
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営業本部の価値創造ストーリー
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